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Wir lieben dunkle Kanale

von ,verschenktem” Geld
Denn unser Anspruch ist

Wir bringen | | ,
Lichtins
Dunkle. _
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Einleitung

In global vernetzten Wertschépfungsketten schlummern erhebliche Potenziale — oft verborgen in kom-
plexen Strukturen, isolierten Informationssilos und unzureichend genutzten Datenquellen. Dieses Whi-
tepaper zeigt, wie datengestitztes Supply-Chain-Design mithilfe moderner KI-Tools und umfassender
Analyseverfahren verborgene Ineffizienzen sichtbar macht. Durch die systematische Erhebung, In-
tegration und Auswertung relevanter Datenpunkte ermoglichen wir faktenbasierte Entscheidungen,
erhdhen die Resilienz von Liefernetzwerken und wandeln vermeintlich ,verschenktes” Geld in strate-
gischen Mehrwert um.

Umsetzung - strategisch

Um aus fragmentierten Daten konkrete Wertschépfung zu generieren, setzen wir auf ein drei-
stufiges Losungsmodell. Denn unser Anspruch bleibt: ,, Wir bringen Licht ins Dunkle.”
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SOLEX fungiert als dynamische Datensenke fiir L6sungsquellen. Statt starrer Antwortkataloge
arbeiten wir mit variierenden Fragestellungen und Scores, die auf spezifische Herausforderun-
gen zugeschnitten sind. So verwandeln wir heterogene Datenquellen (BIG DATA) in struktu-
rierte Ausgangspunkte fir fundierte Entscheidungen.
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SOLWO visualisiert diese Datenstréome zu konkreten Lésungswegen. Technische Zeichnungen,
Baugruppeninformationen und andere Feed-Daten werden nicht nur logisch strukturiert, son-
dern interaktiv aufbereitet — flir maximale Transparenz tGber Abhangigkeiten, Flisse und Stell-
schrauben innerhalb der Lieferkette.

SOLMA geht noch einen Schritt weiter: Durch intelligente Mustererkennung und semantische
Analysen identifiziert es bislang ungenutzte Wertzusammenhénge — etwa die gemeinsame
Nutzung funktional ahnlicher Komponenten bei unterschiedlichen Lieferanten. So werden Po-

tenziale wie Blindelungseffekte oder Einkaufsoptimierungen sichtbar — und messbar.

Gemeinsam bilden diese drei Module ein System, das nicht nur Informationen sammelt, son-
dern daraus Handlungsfahigkeit generiert — prazise, datenbasiert und zukunftsorientiert.

Wir bringen Licht ins Dunkle.

Um aus fragmentierten Daten konkrete Wertschépfung zu
generieren, setzen wir auf ein dreistufiges Losungsmodell.

SOLEX SOLWO SOLMA
Datensenke Losungswege Wertzu-
fiir Losungsquellen zusammenhange
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Warum dieser Ansatz neu ist: Orientierung in dynamischen Datenrdumen

Traditionelle Tools im Supply-Chain-Management basieren meist auf linearen Analysen, fes-
ten Prozessen und riickblickenden KPls. Unser Ansatz hingegen erkennt die Realitat an: Da-
tenlandschaften sind dynamisch, Fragestellungen andern sich situativ — und gerade in den
"dunklen Kandlen" schlummern unentdeckte Potenziale.

Was SOLEX, SOLWO und SOLMA grundlegend — einzeln und in Summe - anders macht, ist der
datengetriebene, navigierende Charakter: Nicht ein starrer Prozess, sondern ein lernfahiges
System mit integrierten Feedbackschleifen, das in komplexen Zusammenhangen Orientierung
schafft. Statt bloR Daten abzubilden, erzeugt es Hypothesenrdume, testet Zusammenhange
und deckt systematisch ungenutzte Werte auf.

Es ist ein Navigationsinstrument fir unbekanntes Terrain — datenbasiert, visuell steuerbar
und offen fiir Erkenntnisse, die sich nicht im Voraus definieren lassen.

Anspruch - strategisch

catuuga sieht die Wertschopfung nicht als linearen Prozess, sondern als den Beginn eines lernenden
Systems zur Navigation in komplexen Datenrdumen; mit Riickgabe an das Data-Warehouse.

Datensenke: SOLEX

v
zur Navigation auf web-crawled Losungsquellen fir sich andernde Fragestellungen, gefiihrt durch Scores
-> Beispiel: Losungsanbieter flr bestimmte Themen

L Feedbackschleife: Neue Hypothesen, neue Daten = ,die dunklen Kanale”

Visualisierung: SOLWO

v
Strukturierte Losungswege in der Handhabung der DataFeeds aus ERP und technischen Zeichnungen
-> Beispiel: Losungsmodelle visualisieren und gegeniberstellen

L Feedbackschleife: Muster, Anomalien, Kontext-Updates

Mustererkennung: SOLMA

v
Verborgene Zusammenhange, Wertpotenziale und Synergien finden = ,Licht ins Dunkle bringen*
-> Beispiel: Blindelungspotenziale bei dhnlichen Teilen

L Feedbackschleife: Neue Fragestellungen fiir SOLEX
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» Collaboration
_ » Combining
» Commercials Know-How
» Time Frames to do
)€

which, despite their lower volume, constitute a significant portion of costs

» Features

* Harmonizing ong-tail parts,
the models which represent a smaller portion of costs but account for a higher volume of parts

Umsetzung — operativ

Bevor man Losungen denkt, wollen wir gemeinsame die richtigen Fragen angehen.

catuuga stellt — nach einem ersten Austausch — eine Projektanimation bereit, die nicht mit
einem konkreten Use Case ,vorspurt”, sondern einen Denkraum schafft:

v' Was ist eigentlich die Aufgabenstellung?
v' Wo stehen wir?
v" Und wohin kann die Reise gehen?

Die Projektanimation dient als visuelle Gesprachsbasis: kein fertiges Beispiel, sondern ein of-
fenes Navigationsinstrument, das hilft, Komplexitat gemeinsam zu durchdringen — bevor Lo-
sungen konkretisiert oder voreilig eingeschrankt werden.

Was beinhaltet die Projektanimation?

1. Einstieg — Das Problem im Dunkeln — Sammeln von Losungsquellen: Von BIGDATA zu
SMARTDATA

,Tdglich entstehen Millionen Datenpunkte — viele davon ungenutzt. Was wdére, wenn genau darin unentdeckte
Werte stecken?”

2. Perspektivwechsel — Vom Suchen zum Navigieren — Szenenwechsel: Eine Art digitales

Cockpit / ein grafischer Leitstand fiir alle, die an der Losung mitarbeiten
,Keine starre Analyse. Ein Kompass im Datennebel.”

3. Der offene Denkraum — Keine konkrete L6sung, sondern Szenen mit denkbaren Anwen-

dungen (z. B. Lieferantenbiindelung, Risikoverteilung, Zeichnungsdatenvergleich)
,Was zdhlt, ist die gemeinsame Navigation — abgestimmt auf Ihre Realitdt.”
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Orientierung in komplexen Datenrdaumen

Losungs-

ansatze
bewerten

Auf-
gabe
Lésung Losungs- Wert
strukturieren/ modelle der
visualisieren vergleichen Lésung

Losungs- Losungs-
modell modell
erstellen bewerten

Bildausschnitt aus der Projektanimation

catuuga bietet kein klassisches Supply-Chain-Analysetool, sondern ein intelligentes Navigati-
onssystem fiir komplexe Datenrdume. Ausgangspunkt ist die Erkenntnis, dass viele wirtschaft-
liche Potenziale in fragmentierten, oft intransparenten Datenstrukturen verborgen liegen —
insbesondere im Bereich technischer Zeichnungen und Stlicklisten.

Durch die drei modularen Bausteine —SOLEX (Fragengenerierung aus Datenquellen), —SOLWO
(Visualisierung und Strukturierung technischer Datenstrome) und — SOLMA (Erkennung wirt-
schaftlich relevanter Zusammenhange) entsteht ein lernfahiges, feedbackgetriebenes System
zur Aufdeckung von Wertpotenzialen.

Statt eine lineare Losung vorzugeben, unterstitzt catuuga den Dialog — interaktiv, explorativ,
offen flr neue Perspektiven. Eine Projektanimation dient dabei nicht als Beispielldsung, son-
dern als visuelles Denkwerkzeug: Sie er6ffnet den Raum, die richtige Aufgabenstellung erst
einmal gemeinsam zu verstehen.
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In fragmentierten Daten steckt verlorenes Kapital - catuuga bringt es zuriick.

Mit den Modulen SOLEX, SOLWO und SOLMA bieten wir kein Standard-Analysetool, sondern
ein Navigationssystem fir technische Datenstrome: Fragengenerierung statt Dashboard, Mus-
tererkennung statt Abfrage — und das Ganze feedbackgetrieben, dynamisch, anpassbar.

catuuga denkt nicht vor — sondern mit.

Damit lhre Supply Chain erkennt, was sie langst weiR. Und Sie Losungen entwerfen, bevor
andere das Problem benennen.

%+ ,Worum geht es in lhrem Fall?”

+* ,Wir helfen, die richtigen Fragen zu stellen — und dann die relevanten Antworten zu finden.”
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